
Schützen Sie sich vor Haftungsrisiken!

2024

the german american trade association
– A not for profit organization –

VERMEIDUNG VON DURCHGRIFFSHAFTUNG  •  PRODUKTHAFTUNG         

REPRESENTATIONS & WARRANTIES  •  CONTRACTUAL RISK MANAGEMENT    

VERSICHERUNGSlösungen  •  Corporate Governance  •  TRANSFER PRICING  •  EMPLOYMENT

ABSICHERUNG VON KAUFPREISFORDERUNGEN  •  Datenschutz  •  Antitrust  •  Compliance
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the german american trade association
– A not for profit organization –

Executive Management meetings

Risk Management usa
Alle relevanten Themen komprimiert an einem Tag 



Mission Statement

Die German American Trade Association (GATA) wurde im Jahre 2003 auf Initiative verschiedener Wirtschafts- und Industrieverbände 
als Not-for-Profit Organisation gegründet. Sie verfolgt das Ziel, deutschsprachige Unternehmen mit bestehendem USA Geschäft durch 
effektives Corporate Risk Management vor Haftung zu schützen und neue Unternehmen bei ihrem Einstieg in den amerikanischen 
Markt zu unterstützen.  

Executive Management Meetings

Gerade in den USA ist es mit Bezug auf haftungsrechtliche Aspekte verpflichtend, dass die Mitarbeiter/innen, die bei der US-Tochter 
Officer- oder Director-Positionen innehaben, ihre Kenntnisse des Managements in regelmäßigen Abständen aktualisieren. Zum 
Thema Corporate Risk Management informiert die GATA in komprimierter Art und Weise in ihren eintägigen Executive Management 
Meetings über die aktuellen Rahmenbedingungen und Verpflichtungen der U.S. Tochter inklusive aller haftungsrelevanten Themen 
des USA Geschäfts und deren neuester Entwicklungen.

(Für Unternehmen, die einen Marteintritt in die USA noch in Erwägung ziehen, empfehlen wir den Besuch der U.S. Entry Meetings am 
Vortag).

Weitere Details entnehmen Sie bitte der Agenda oder der Website www.american-trade.org.

VeranstaltungsDETaILs & daten

Die Veranstaltungen sind auf kleine Gruppe von 20-40 Personen begrenzt und werden auf Deutsch gehalten. Alle Referenten verfügen 
über jahrelange Erfahrungen im Bereich europäisch-amerikanischer Transaktionen. Für die wichtigen Fragen der Haftung referieren 
deutsch-sprachige Fachanwälte aus New York.

the german american trade association

ANMELDUNG

Die GATA bittet ausschließlich um Anmeldungen über die Webseite www.american-trade.org. Die Kursgebühr beträgt  
€ 1.250,- pro Teilnehmer, die wir bitten, bei Anmeldung zu überweisen, um eine Teilnahme zu gewährleisten.

Anmeldungen werden in der Reihenfolge der Kursgebühr berücksichtigt und gelten mit Eingang als bestätigt. Die 
Stornierungsbedingungen entnehmen Sie bitte unseren Allgemeinen Geschäftsbedingungen auf der o.g. Webseite.

KONTAKT

The German American Trade Association
350 Fifth Avenue, # 5220
New York, NY 10118, USA
info@american-trade.org
www.american-trade.org

© Copyright 2022 The German American Trade Association 
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25.04.2024 (Donnerstag)  |  Steigenberger Graf Zeppelin

06.06.2024 (Donnerstag)  |  Das Hotel wird in Kürze festgelegt

12.09.2024 (Donnerstag)  |  Eden Hotel Wolff 

Stuttgart

Düsseldorf

München

KONTAKT Deutschland

Luisa Blumfeld
E-MAIL: info@american-trade.org
Telefon: + 49 (0) 152 0209 3257



Versicherungslösungen
Artus Gruppe 
Versicherungsmakler 

Data Protection Compliance
Heuking Kühn Lüer Wojtek
Wirtschaftskanzlei 

Transfer Pricing 
PricewaterhouseCoopers GmbH 
Wirtschaftsprüfungsgesellschaft 

08:45 – 09:00	R egistrierung

09:00 – 09:15	 WILLKOMMEN, EINFÜHRUNG, VORSTELLUNG 

	 • Übersicht über Tagesablauf & Agenda
	 • Kurze Vorstellung der Teilnehmer

09:15 – 09:45	E inführung in die US-Haftungsthematik  

	 • Punitive Damages
	 • Erfolgshonorar
	 • Discovery-Verfahren 
	 • Kostensituation
	 • Präventionsmaßnahmen

09:45 – 10:45	S chutz vor Produkthaftung   

	 • Anpassung der Produkte
	 • Inhalt und Aufbau der Unterlagen
	 • Technische Standards
	 • Auswahl der Warnhinweise
	 • Schutz vor Klagen
	 • Kosten & Timing
	 • Aktuelle Entwicklungen

10:45 – 11:00	C offee Break

11:00 – 11:45	VERSICHERUNGSL ÖSUNGEN  

	 • Ist-Standsbetrachtung: veränderte Rahmen-	
	    bedingungen für internationale 	    	 	
   	    Versicherungsprogramme D/USA
	 • US-Produkthaftpflicht: Deckungen in 	 	
   	    internationalen Programmen
	 • Praxisbeispiele: Prävention und Haftpflicht 		
   	   Schadensmanagement
	 • Managerhaftpflicht spezial: D&O Coverage
	 • Aktuelle Themen und Entwicklungen  
	    (Gefahren der Lieferkette, Cyberrisiken, etc.)

11:45 – 12:30	E mployment  

	 • Hire & Fire Realität
	 • Arbeitsgesetze 
	 • Management-Aufgaben
	 • Vermeidung von Diskriminierungsklagen
	 • Titel & Personalstruktur
	 • Employment Handbooks
	 • Medical- & 401(k) Pläne

12:30 – 13:00	 Absicherung von Kaufpreisforderun-	

	 gen per UCC Lien  

	 • Was es ist
	 • Warum wir es in den USA brauchen
	 • Wie man es einsetzt
	 • Prozedere, Timing & Kosten 

13:00 – 13:45	L unch

13:45 – 14:30	 Transfer Pricing  

	 • Bedeutung von Verrechnungspreisen
	 • Verrechnungspreis-Methoden
	 • Verrechnungspreis-Dokumentation
	 • Aktuelle Entwicklungen
	 • Fallstricke

14:30 – 15:15 	D ATENSCHUTZ, ANTITRUST, COMPLIANCE   

	 • Compliance: USA & Deutschland 
	 • Datentransfers
	 • Kartellrecht
	 • Kickbacks
	 • Compliance Managementsysteme (CMS): 	 	 	
	    Risikominimierung 

15:15 – 16:15 	C orporate Governance UND

	VERMEIDUNG  DER DURCHSGRIFFSHAFTUNG 

	 • Management der US-Tochter seitens der europäischen 	
	    Zentrale
	 • Officer & Board Funktionen
	 • Dokumentierungspflichten im Minute Book
	 • Vermeidung der persönlichen Haftung von 	 	 	
   	    Officers & Directors
	 • Vermeidung der Durchgriffshaftung 

16:15 – 16:30 	 Tea Break

16:30 – 17:00 	R epresentations & Warranties   

	 • Was es ist
	 • Die wichtigsten kaufmännischen Inhalte
	 • Plus ein rechtlicher Aspekt 
	 • Einsatz der Reps im operativen Geschäft 

17:00 – 17:30	C ontractual Risk Management   

	 • Ausschluss von Consequential Damages
	 • The Overall Liability Cap
	 • „Time is of the Essence“-Regelung
	 • „The Deal is the Deal“-Vereinbarung
	 • Arbitration vs. Litigation

17:30 – 17:45	F eedback der Teilnehmer

17:45 – 19:30	 Cocktail Reception / Networking /		

	F AREWELL  

Die o.g. Themen werden von Mitgliedern der folgenden Unternehmen referiert:

* Änderungen vorbehalten

Risk Management
H. Roske & Associates LLP 
US-Anwälte für die deutschspr. Wirtschaft

Executive Management Meetings / agendA*



Auszug ehemaliger Teilnehmer

the german american trade association
– A not for profit organization –


