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HERAUSFORDERUNGEN UND
LOSUNGEN FUR IHR US-GESCHAFT

Deutsch-amerikanische Experten
referieren zu Losungen fiir Unternehmen

www.american-trade.org

Unabhangige Experten aus den USA
zeigen lhnen, wie es tatsachlich
aussieht und was man jetzt tun kann.

er sich jetzt nicht von den Entwicklungen in den USA
W abschrecken lasst, ist gegebenenfalls am besten auf-

gestellt und einen Schritt voraus! Fir alle gelten ja
die gleichen wirtschaftlichen Spielregeln.

Welche Chancen bieten sich und welche Herausforderungen
gilt es zu meistern? Ein Markteintritt ist viel unkomplizierter
und mit geringerem finanziellem Risiko verbunden, als viele
meinen. Antworten darauf liefern die Management Meetings
der GATA, die seit mittlerweile iber 20 Jahren sowohl junge
als auch mittelstandische Unternehmen beim Eintritt in den
US-Markt unterstiitzt und die US-Tochter etablierter deut-
scher Muttergesellschaften berat und vor Haftung schiitzt.

Lassen Sie sich informieren, wie Sie die Herausforderungen
des US-Marktes meistern!

Die German American Trade Association informiert Ulber
Markteintritt USA, Corporate Risk Management und den kom-
plexen Prozess eines M&A in den USA.

Ohne stundenlange Nachforschungen und teure Beratungs-
leistungen mochte die GATA es deutschsprachigen Firmen
einfacher machen, den Markteintritt in die USA zu wagen: Oft
ist dieser Schritt weit weniger komplex und mit geringeren In-

GATA MEETINGS 2026

GATA - GERMAN AMERICAN TRADE ASSOCIATION - A NOT FOR PROFIT ORGANIZATION

U.S. ENTRY MEETINGS
MARKTEINTRITT USA unkompliziert - schnell - finanzierbar

EXECUTIVE MANAGEMENT MEETINGS
RISK MANAGEM ENT Schiitzen Sie sich vor Haftungsrisiken

M&A USA SPECIAL
.09.2026 in FRANKFURT

tegieplanung fiir die USA

vestitionen verbunden, als man meint, und die Moglichkeiten
in diesem riesigen Markt sind nicht zu unterschatzen.

Flr Firmen, die eine Expansion in die USA in Betracht ziehen,
werden bei den U.S. Entry Meetings an einem Tag in sehr kom-
primierter Art und Weise alle Themen, Chancen und Risiken
eines Markteintritts behandelt.

Die zweite Variante, die Executive Management Meetings,
richten sich an Firmen, die bereits eine Tochtergesellschaft
in den Vereinigten Staaten aufgebaut haben und sich tiber
Details zu haftungsrelevanten Themen und Verpflichtungen
der US-Tochter informieren wollen. Stichwort Corporate Go-
vernance: wie ist die US-Tochter korrekt zu fithren und wie
kénnen die Organe der US-Tochter vor personlicher Haftung
geschutzt werden.

Viele deutschsprachige Unternehmen gelten mitihren oftmals
sehr spezialisierten Produkten als ,,Hidden Champions® oder
haben - wie viele Start-ups - eine besondere Idee. Sich dann
auf dem zweitgrofiten Markt der Welt nicht zu engagieren, ist
schade.

Fazit: Die USA waren und sind auf absehbare Zeit ein giganti-

scher Markt. Die Abschwachung der Konjunktur in Europa und
in China unterstreicht diese Stellung.
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